
Wer steht hinter
unserem Erfolg?
Menschen wie Wolfgang Seidel.

Mit mehr als 5.800 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern weltweit entwickelt, produziert 
und verkauft Sto als Technologieführer im Bereich Fassadendämmung umweltfreundliche 
Putze, Farben, Systeme für Wärmedämmung, Betoninstandsetzung, Bodenbeschichtung 
und Akustik. Ganz im Sinne von „Bewusst bauen“.

Zur Verstärkung des Vertriebs-Teams in unserer Niederlassung in Wien suchen wir einen 
engagierten

für den Ausbau und die Pflege unserer Kundenbeziehungen (Bereich Malergewerbe und Stuckateure, Raum Wien)

Ansprechpartner: Judith Coder, 04242 33133-9162      Details und Bewerbungen unter www.sto.at

Haben Sie Interesse an dieser abwechslungsreichen Tätigkeit? 
Wir freuen uns auf Ihre Online-Bewerbung!

Ihre Aufgaben:
•	Betreuung der langjährigen Key Accounts
•	Gewinnung von Neukunden
•	Präsentation der Produkte und Produktneuheiten
•	Kompetenter Ansprechpartner für technische Anfragen 

und Reklamationen
•	Erstellung von Angeboten
•	Preisgestaltung
•	Erreichung von Umsatz-, Absatz- und Ertragszielen

Wir bieten Ihnen:
•	systematische Einarbeitung in Ihre Aufgaben und Beglei-

tung beim Einstieg
•	eigenverantwortlliche Bearbeitung Ihres Verkaufsgebietes
•	sehr gutes Betriebsklima
•	div. Sozialleistungen und Sicherheiten eines multinationa-

len Konzerns
•	neutrales Firmenfahrzeug - auch zur Privatnutzung

Vergütung:
Unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter überzeugen durch 
ihre Persönlichkeit und ihr Talent. Daher legt Sto Ihr 
Bruttogehalt bestehend aus Fixum und erfolgsabhängiger 
Provision individuell mit Ihnen fest. Eine Überzahlung ist 
somit je nach Qualifikation und Berufserfahrung möglich 
(Mindestgehalt lt. KV BG D).

Idealerweise bieten Sie:
•	Ausbildung als Maler oder ähnliche fundierte handwerkli-

che Ausbilung (z. B. Stuckateur)
•	erste Erfahrung im Verkaufsaußendienst von Vorteil, 

gerne aber auch Quereinsteiger mit Begeisterung für 
Beratung und

•	Kundenkontakt
•	Freude am Verkauf
•	hohe Kundenorientierung und Reisebereitschaft
•	Eigeninitiative, unternehmerisches Denken und 

Verantwortungsbewusstsein
•	Teamplayer mit Durchsetzungsstärke

Verkaufsberater
im Außendienst (m/w/d)


